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första hand konsulter. När jag
arbetade som VVS-konsult på
Bengt Dahlgren saknade jag
ett forum där man kunde träf-
fa kollegor från andra konsult-
företag, så våra möten skulle
kunna bli en sådan mötes-
plats. Ju fler konsulter och
kanske entreprenörer vi får
med, desto fler utställare bor-
de bli intresserade och då kan
vi få mer fart på våra tillställ-
ningar.

JAN LÖÖF

te det”. Och jag tycker att jag
har ganska mycket erfarenhet
med mig från förra jobbet.

Vad har du för funktion på FSV
och när valdes du in?

– Jag valdes in som sup-
pleant i styrelsen på förenin-
gens årsmöte i Nässjö i slutet
av september.

Vad vill du bidra med?
– Jag var med på ett tek-

niskt informationsmöte i
FSV:s regi för cirka tio år se-
dan och då var det minst dub-
belt så många deltagare jäm-
fört med mötet nu i Nässjö.
Jag tycker att vårt program i år
var väldigt bra och jag tror att
fler än bara föreningens med-
lemmar skulle ha stor glädje
av att delta. Jag tror att vi ska
försöka locka till oss även
andra yrkesgrupper, kanske i

Föreningen Sveriges VVS-
inspektörer (FSV) slåss i
motvind. Minskade befo-
genheter hos inspektörer-
na har medfört att antalet
anställda ute i kommuner-
na blivit färre, vilket i sin
tur fått återverkningar på
antalet medlemmar i FSV.
Men det vill nyblivne sty-
relsemedlemmen, VVS-in-
genjören och tidigare kon-
sulten Pia Hermansson i
Göteborg ändra på.

Du är ganska nyanställd som
VVS-ingenjör?

– Ja, jag började för ett
halvår sedan på stadsbygg-
nadskontoret i Göteborgs
stad,distrikt Centrum.Tidiga-
re arbetade jag som VVS-kon-
sult hos Bengt Dahlgren, se-
nast här i Göteborg men
dessförinnan i Stockholm.

Från konsult till inspektör, vad
är skillnaden?

– Den största skillnaden är
att man får en större överblick
av vad som händer och sker i
byggprocessen. Det finns ock-
så mer tid för att lära och sät-
ta sig in i saker. Jag tycker att
det här halvåret har varit väl-
digt roligt.

Vad gör du i jobbet?
– Mycket tid ägnas åt

byggsamråd med byggherrar
och deras kvalitetsansvarige
vid bygganmälan. Med på
samrådet kan också totalent-
reprenören, VVS-konsulten
och arkitekten vara. Hur mån-
ga och vilka som är med beror
på hur kunniga byggherren
och den kvalitetsansvarige är.
Under samrådet kommer vi
med tips och råd – ”har ni
tänkt på det här och glöm in-

HALLÅ DÄR!
Pia Hermansson, ny i styrelsen i 
Föreningen Sveriges VVS-inspektörer

Pia Hermansson, VVS-ingenjör
och ny i styrelsen i FSV.
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Nibe Industrier AB har för-
värvat finska Kaukora-
gruppen som omsätter 
cirka 20 miljoner euro (181
miljoner kronor). Gruppen
utvecklar, tillverkar och
marknadsför varmvatten-
beredare och villapannor. 

● Kaukora-gruppen utgörs av
de två finska bolagen Kaukora
Oy och Oy Turun Lämpötek-
niikka AB samt det svenska
försäljningsbolaget Focus Vär-
me AB i Göteborg. Huvud-
kontoret ligger i Raisio strax
utanför Åbo och tillverkning-
en sker i Finland. Produkterna
marknadsförs under varumär-
ket Jäspi i Finland och Focus i
Sverige.

Kaukora grundades 1976
och är ledande inom sina pro-
duktområden i Finland.Andra
marknader av betydelse är
Sverige och Tyskland. Grup-
pen har 160 anställda och en

årsomsättning på cirka 20 mil-
joner euro.

– STRATEGIN BAKOM förvärvet
är att ytterligare stärka Nibe
Villavärmes nordiska platt-
form för att härigenom skapa
maximal kraft i övriga Europa
inte minst österut, säger Nibes
koncernchef Gerteric Lind-
quist i ett pressmeddelande.

Gerteric Lindquist konsta-
terar att Kaukoras starka ställ-
ning och kunskap inom framför
allt rostfria varmvattenbereda-
re samt ved- och pelletspannor
förstärker Nibe Villavärmes
produktprogram ytterligare.

Företagsledning, varumär-
ken, produktionsenheter och
säljorganisationer blir oför-
ändrade i Kaukora. Det inne-
bär bland annat att Raimo
Aaltonen kvarstår som VD för
Kaukora Oy och Gerhard Wi-
chers kvarstår som VD för
Focus Värme AB. ●

Nibe köpte finska Kaukora
Systemair AB har träffat
avtal om försäljning av
norska dotterbolaget 
Pyrox AS, som tillverkat
koncernens produkter in-
om bostadsventilation och
strålvärme. Köpare är en
gruppering ledd av Dag
Christensen som varit VD
för Pyrox de sista 13 åren. 

● Försäljningen sker med en
önskan om att bevara verk-
samhet och arbetstillfällen i

Norge. Förutom att företaget
fortsätter som leverantör till
Systemair, räknar de också
med att expandera utanför sitt
nuvarande kärnområde. För-
säljningen påverkar inte Sys-
temairs koncernomsättning,
uppger företaget i ett press-
meddelande.

I och med övertagandet by-
ter företaget namn till EnSy AS
(Environmental Systems) som
bättre speglar företagets fram-
tida verksamhetsområde. ●

Systemair säljer norska Pyrox

KORTNYTT
Carl Bro. Teknikkonsulten
Carl Bro Gruppen har fått ett
projekteringsuppdrag på Mal-
ta. En hamnanläggning ska
uppföras. Ordervärdet är cir-
ka 36 miljoner kronor. ●

Stora Inneklimatpriset. Nu

är det dags att föreslå vinnare
till Stora Inneklimatpriset
2004. Fyra förslag kommer att
nomineras till prisutdelningen
vid Sydbygg 2005 i Malmö
12–14 april. Information och
anmälan: www.slussen.biz/sto-
ra-inneklimatpriset/2004.asp. ●


